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Envie seu release para

Objetivo do overview € transformar a relagdo entre comprador e vendedor com foco nas negociacdes e na construgdo de
um relacionamento de confianca

A FranklinCovey Brasil realiza, via internet, no dia 5 de abril, as $h30, o overview Promovendo o Sucesso dos Clientes
em Vendas, cujo objetivo e transformar a relacao entre comprador e vendedor para maior eficacia na hora das
negociacoes.

Este treinamento utiliza a metodologia que mistura a arte e a ciéncia em venda, e integra habilidades de comunicacao e
construcdo de relacionamentos com pensamento disciplinado para negocios e processos de execucao. Além disso, o
intuito € ganhar tempo com as verdadeiras negociacies e, para isso, sera mostrado como coletar os dados corretos,
como iniciar novas oportunidades, criar planos de vendas e estabelecer um didlogo aberto e envolvente com o cliente.

Conduzido pelo consultor e facilitador da FranklinCovey Brasil, Bill Moraes, o overview apresentara ferramentas para
tornar os profissionais de vendas confiantes conselheiros de negdcios, capazes de produzir receitas sustentaveis ao
longo prazo. Com isso, 05 interessados vao aprender a criar oportunidades lucrativas e de qualificacao e a estabelecer
um relacionamento de confianca com a clientela.

Entre os topicos da apresentacdo estdo: como construir um business case, conseguir investimento em tempo, energia e
dinheiro dos clientes, criar e apresentar solucdes exatas, discutir todas as duvidas e preocupacdes e chegar a um
consenso com a clientela.

O overview sera online e as inscricies podem ser feitas gratuitamente pelo site ou pelo
telefone (11) 5105-4400.

Servigos:

Evento: Overview Promovendo o Sucesso dos Clientes em Vendas
Data: 5 de abril
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